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BlackSheep,
primo closing
da 40 milioni
peril fondo

Investimenti

La specializzazione
sul MadTech: marketing,
advertising e tecnologie

Unfondo europeodiinvestimen-
to, chiusoeriservato, specializzato
sul“MadTech”: marketing, adver-
tising, tecnologie. Entra nel vivo
dell'operativita BlackSheep, fondo
verticale che haraggiuntoil primo
closing di quasi 40 milionidieuro.

Laraccolta ora prosegue verso
i 70 milioni (con un hard cap sui
100 milionidieuro) conallespalle
quindi un primo traguardo — ne-
cessario periniziare achiudere de-
al gia in preparazione da qualche
tempo - raggiunto grazie all'inte-
resse di investitori fra i quali Cdp
Venture Capital Sgrche ha parteci-
patoattraversoil suo fondodifon-
di FoF Venturltaly e conil fondo di
co-investimento con il Mise.
«Blacksheep rappresenta una
grande opportunita per tuttele re-
alta che sviluppano soluzioni in-
novative neisettoridel marketing
edell’'advechehannole potenzia-
lita didiventare championsinter-
nazionali, soprattutto in questo
momento di forte attenzione al-
l'utilizzo dei dati personali legata
alla normativa sul Gdpr», com-
menta Enrico Resmini, ammini-
stratore delegatoe direttore gene-
rale di Cdp Venture Capital Sgr.

11 fondo di venture capital
BlackSheep ¢ gestito da Eureka!
Venture Sgr, che ora con
BlackSheep arricchisce anche il
suo management: Sandro Moretti
(cofondatore e managing partner

‘ Tra gliinvestitori
Cdp Venture Capital.
L'obiettivo e di salire
fino a un massimo
di 100 milioni di euro

diBlackSheep)e stato cooptato nel
Cdadella Sgr, ed éstatoistituitoun
Comitato Investimentidedicatoe
compostodatuttiimembridel te-

EONURE:

am: oltre a Moretti, Umberto Bot-
tesini, Marco Caradonnae Giovan-
niStrocchi. «L'avvioin tempi dav-
verorapididi BlackSheep consoli-
da la vision imprenditoriale di
Eureka! Venture Sgr che punta a
diventare nei prossimi anni un
operatore diriferimentonellain-
dustry del Private Capital conuna
pluralita dialternative assetin ge-
stione»,commental'amministra-
tore delegato di Eureka! Venture
Sgr, Stefano Peroncini.

«Ho sempre definito
BlackSheep un “ fondo al contra-
rio”,in cuiénato primail contenu-
to, il progetto industriale nel no-
strosettore, e solodopolaforma,
con il fondo di venture capital»
spiegail cofondatore e managing
partner di BlackSheep Sandro Mo-
retti. Inquestoquadro, silegge in
unanota, ilfondo «nelle prossime
settimane avvieraiprimiinvesti-
menti, dopo aver selezionato le
aziendeingradodirisponderealle
nuove richieste del mercato del
marketing e della pubblicita al-
I'inizio di uno stravolgimento
moltoradicale, dovel’'esigenzadi
automazione e personalizzazione
edivenutacruciale, inun contesto
internazionale di grande attenzio-
ne per il tema privacy del consu-
matore finale. I target del Fondo
sonoaziende italiane ed europee
che hanno sviluppato software di
nuova generazione per rendere
pitsemplici, efficacied automati-
ci i processi legati alla relazione
brand-consumatore». L'investi-
mentosarainlarga parteinazien-
de che hanno gia superato la fase
di “start-up” e necessitano oradi
risorse perlacrescitaelascalain-
ternazionale (“Growth”).

—A. Bio.
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